360

Pass découverte

RSG conseils

Raphaéle de Saint Germain
www.rsg-conseils.fr
0674743185
rsg-conseils@orange.fr

PASS decouverte

Objectifs

1 « Identification des besoins par rapport a la situation actuelle :
* Projet professionnel : état des lieux

* les objectifs d'évolution

* Les modalités relationnelles : facilités & difficultés

¢ les outils de communication existants

2 « Clarification de l'identité :

* |dentifier les résistances a communiquer

* Prendre conscience de ses modalités relationnelles habituelles
* Lister ses valeurs (le socle de la statue)

3 « Développer l'estime de soi :

* Donner de la valeur a ses compétences et ses expertises
* Les modéliser et clarifier son offre

* Développer sa légitimité professionnelle

e Clarifier son cadre de travalil

Resultats : gilan et préconisation

* Etat des lieux du projet : facteurs de développement et points de vigilance
* Communication existante : liste des supports de communication existants et
préconisation (outils de communication a développer)

* Clarification des objectifs :

* renforcement de l'identité professionnelle :

- valeurs, offres et compétences

- cadre professionnel de travail

Organisation :

* Rendez-vous : 3 séances de 1h30

rdv cabinet, par téléphone ou par skype

* A lissue des 3 séances, envoi par mail d'un compte rendu des échanges, dans un
délais d'une semaine.

Tarif et reglement :

* Tarif : 350 euros TTC
* Reglement par chéque d'un montant de 110 euros 48h avant chaque séance
(a l'ordre de RSG conseils / Crescendo)
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